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Continental 
Tire Andina 
activa una 
campaña 
nacional con 
beneficios 
especiales y 
enfoque en 
movilidad 
segura.impulsa  

seguridad vial 
en Ecuador
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Continental Tire An-
dina presentó 
Black Weeks 
2025, una iniciati-
va disponible del 1 

al 30 de noviembre en más 
de 90 puntos de venta de la 
red Erco Tires. La propuesta 
busca fortalecer la seguridad 
vial y facilitar el acceso a 
neumáticos de alta tecnolo-
gía, priorizando la renovación 
oportuna con estándares in-
ternacionales de desempeño 
y confiabilidad. 

La campaña incluye condi-
ciones preferenciales para la 
compra de más de 90 refe-
rencias de llantas para autos, 
SUV y camionetas. Entre los 
beneficios destacan des-
cuentos en la segunda llanta 
y facilidades de financiamien-
to de hasta 12 meses sin inte-
reses, tanto en tiendas físicas 
como en la plataforma digital 
de Erco Tires. 

Ecuador ocupa un lugar es-
tratégico dentro de la opera-
ción regional de Continental 
por su planta de producción 
en Cuenca, que abastece al 
mercado local y exporta a va-
rios países. A esto se suma la 
consolidación de Erco Tires 
como uno de los canales de 
distribución más sólidos de la 
marca en Sudamérica. 

“Esta campaña responde a 
nuestro compromiso de impul-
sar una movilidad más segura, 
eficiente y sostenible”, indicó 
Santiago Chiriboga, gerente de 
Marketing de la Región Andi-
na. Resaltó además que la 
compañía trabaja con su red 
de aliados para acompañar a 
los conductores con informa-
ción útil y soluciones tecnoló-
gicas desarrolladas bajo es-
tándares alemanes. 

Durante noviembre se reali-
zarán asesorías técnicas, de-
mostraciones y actividades in-
formativas en distintos puntos 
del país, con el fin de reforzar 
la cultura de mantenimiento 
preventivo y subrayar la impor-
tancia del estado de los neu-
máticos en la seguridad vial. 

Con Black Weeks 2025, 
Continental Tire Andina reafir-
ma su compromiso con el pa-
ís y la industria automotriz me-
diante propuestas que inte-
gran innovación, sostenibili-
dad y responsabilidad.

Black 
Weeks 

2025
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Las ofertas 
también 
llegan a la 
despensa, 
pero no todas 
valen la pena. 
Esto es lo que 
realmente 
importa antes 
de llenar el 
carrito.

en descuento
La alacena también está 

 
1. La comida siempre 

está más barata en Black 
Friday 

Mito. No todos los pro-
ductos entran en promo-
ciones reales. En alimen-
tos empacados, conser-
vas, snacks o bebidas, los 
descuentos pueden ser 
modestos. Muchas tien-
das aplican rebajas solo a 
marcas específicas o a 
presentaciones grandes, 
no a toda la categoría. 

2. Puedes ahorrar en 
productos de despensa y 
básicos 

Verdad. Harinas, arroz, 
pasta, aceites, galletas, ca-
fé, té, salsas, cereales, en-
latados y congelados sue-
len recibir rebajas modera-
das. Son compras seguras 
porque tienen una vida útil 
prolongada. Es el momen-
to ideal para abastecerse 
sin riesgo de desperdiciar. 

3. Todo lo que está en 
oferta está a punto de ca-
ducar 

El mito más común. Aun-
que existe la percepción de 
que Black Friday se usa pa-
ra vaciar inventarios, la ma-
yoría de grandes cadenas 
sigue controles estrictos de 
rotación. Aun así, siempre 
revisa la fecha de consumo 
preferente, sobre todo en 
lácteos, embutidos y panifi-
cados. 

4. Los combos y packs 
familiares sí ofrecen aho-
rros reales 

Verdad. Los paquetes do-
bles o triples en snacks, be-

bidas, congelados, galletas 
o productos de desayuno 
suelen tener precios más 
atractivos durante la cam-
paña. Funcionan si realmen-
te los consumes y no com-
pras solo por volumen. 

5. Los productos frescos 
también bajan de precio 

Mito. Frutas, verduras, 
carnes y pescado rara vez 
entran en descuentos de 
Black Friday. Sus precios 
dependen de temporada, 
oferta y demanda, no de 
campañas comerciales. Las 
excepciones suelen darse 
en supermercados que bus-
can generar tráfico puntual. 

6. Los productos gour-
met y de temporada sí ba-
jan 

Verdad. Café premium, 
chocolates importados, 
quesos especiales, aceites 
de oliva, vinos, espumantes 
o bebidas internacionales 
suelen recibir buenos des-
cuentos. Es una oportuni-
dad para comprar regalos o 
abastecerse para las fiestas 
sin pagar el precio regular. 

7. Planificar evita gastos 
innecesarios 

Verdad. Antes de com-
prar, revisa tu despensa, haz 
una lista y compara precios 
previos. Las mejores com-
pras se dan cuando sabes 
exactamente qué necesitas.



COMPRAS EN REDES SOCIALES

el escudo contra las estafas 
Seguridad online 

El Black Friday concentra 
la atención de las fami-
lias en las compras onli-
ne, pero también atrae a 
ciberdelincuentes. Estos 

actores crean trampas digitales di-
señadas para robar datos perso-
nales y dinero. La seguridad digi-
tal es una responsabilidad fami-
liar. Este manual ofrece a padres y 
adolescentes las herramientas 
esenciales para navegar la tempo-
rada de ofertas con confianza y 
proteger lo que más importa.
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PÁGINAS FALSAS

 Verifica la URL. Una web 
segura comienza con 
https:// (la “s” es clave) y 
muestra un icono de canda-
do cerradotienda favorita. 
 Examina el diseño. Las 
páginas falsas suelen te-
ner diseños de baja cali-
dad, con logos pixelados, 
textos con errores gramati-
cales y menús de navega-
ción que no funcionan. 
 Investiga la empresa. 
Busca una sección “Sobre 
nosotros” o “Información 
legal” con datos  
verificables.

CÓMO IDENTIFICAR 
UN CORREO PHISHING

 El “phishing” utiliza mensajes de correo electrónico o 
SMS que aparentan ser de una marca conocida. Su ob-
jetivo es que hagas clic en un enlace malicioso 
 Características: Crea un sentido de urgencia, incluye 
un enlace que no lleva al sitio web oficial de la empresa 
y solicita información personal o financiera. 

Con estos consejos, tus compras para regalos familiares 
o ese gustito que siempre quisiste estarán protegidas.

 Investiga al vendedor. 
Antes de comprar en un 
perfil, revisa cuándo se 
creó, el número de 
seguidores y las 
publicaciones anteriores.  
 Opta por métodos de 

pago seguros. Utiliza 
siempre plataformas que 
ofrezcan protección al 
comprador, como PayPal o 
tarjetas de crédito. Evita las 
transferencias bancarias 
directas. 

 Desconfía de los 
anuncios. No des por 
sentado que un aviso en 
redes es legítimo. Los 
estafadores crean espacios 
patrocinados que redirigen 
a sitios web falsos. 



P

Ofertas, precios bajos y productos 
necesarios para renovar  
tu hogar sin gastar de más.

con sus rebajas

Ferrisariato 
sorprende 

Cocina a gas Mabe con 
grill, acero inoxidable, 6 
quemadores, 76 cm. 
$459.00

Secadora a 
gas Mabe, 
18 kg.  
$459.00

Parlante 
amplificado 
Kodak Party, 
2x15”, 200 W. 
$99.00
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Televisor 
Kenwood, 
50” Smart 
UHD Google 
TV 4K.  
$349.00
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NOTA

1.Viajes y 
escapa-
das. Bus-

ca ofertas en si-
tios como Boo-
king y Airbnb, ae-
rolíneas, trenes y 
cadenas hotele-
ras para planificar 
viajes futuros. 
 

2. Cultura y 
entreteni-
miento. 

Aprovecha des-
cuentos en pases 
anuales para mu-
seos y acuarios, 
entradas a par-
ques temáticos y 
promociones en 
teatros o concier-
tos. 
 

3.Aprendi-
zaje y de-
sarrollo. 

Encuentra ofertas 
en suscripciones 
a plataformas de 
cursos online, ca-
jas educativas pa-
ra niños y apps de 
bienestar o fit-
ness. 
 

4. Experien-
cias loca-
les y en 

casa. Averigua 
clases virtuales o 
presenciales en 
Airbnb Experien-
ces, talleres onli-
ne en vivo y kits 
de experiencias 
creativas para el 
hogar.

Olvídate de comprar algo solo 
porque tiene descuento. 
Mejor elige vivir un paseo 
especial en familia.

¿No te pasa 
que el Black 
Friday a ve-
ces se trata 
solo de acu-

mular cosas? Un juguete nuevo 
saca al antiguo, cambia el celu-
lar y llena el clóset. Pero la 
emoción de lo nuevo se des-
gasta rápido. En cambio, ¿sa-
bes lo que no se olvida? El día 
que fueron todos al concierto, o 
cuando aprendieron a hacer 
pizza juntos. Esos momentos 
se quedan para siempre. 

Por eso te invitamos a un 
Black Friday diferente. Uno en 
el que las mejores ofertas no 
son cosas, sino planes, risas y 
tiempo de calidad en familia. 

Y esto no es solo una linda 
idea, la ciencia lo respalda. Un 
estudio de la Universidad de 
Cornell confirmó que las expe-
riencias hacen más felices a 
las personas que los objetos 
materiales. ¿La razón? La ilu-
sión de planear un paseo, la 
alegría de un espectáculo o el 
orgullo de aprender algo nue-
vo… Todo eso crea recuerdos 
que duran toda la vida. Para 
una familia, esto significa anéc-
dotas que se vuelven parte de 
su historia, momentos que 
unen más y risas que perduran. 
Al final, invertir en una expe-
riencia es como agregar una 
foto especial al álbum de re-
cuerdos de su familia. 

Imagina este año, en lugar de 
hacer fila para comprar ese 
aparato que en meses será otro 
más en casa, regalarles a tus hi-
jos el fin de semana en la mon-
taña del que no pararán de ha-
blar. O esa clase de baile que se 
convertirá en su anécdota favo-
rita. Este Black Friday puede ser 
el punto de partida para crear 
esos recuerdos que todos guar-
darán en el corazón.

Una experiencia,  
el regalo ideal para 

la familia
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Deportivos Retro 
Runner. Antes  
$116.16 
Ahora 
$104.54

Polo manga 
corta con 96% 
de algodón  
orgánico.  
Antes $98.90  
Ahora $49.45

Cartera  
cruzada CK. 
Antes 
$104.66 
Ahora 
$52.33

Camiseta con 
logotipo bordado 
y cuello redondo. 
Antes $56.36 
Ahora $50.72

P

Cartera, zapatos y zapatos 
con precios bajos y 
calidad para largo.

también está 
en descuento

El estilo



Una guía práctica 
para aprovechar los 
descuentos del 
Black Friday y elegir 
prendas versátiles 
que multipliquen 
tus combinaciones 
sin subir el 
presupuesto. 

Crear un clóset funcional 
significa escoger piezas 
que trabajen para ti, no 
acumular ropa. El Black 
Friday es el momento ideal 

para renovar lo esencial si compras 
con intención y no por impulso. 

Ana Azuero, asesora de imagen re-
comienda que revises tu armario. De-
fine qué usas siempre, qué ya no en-
caja con tu estilo y qué falta para 
completar tus looks del día a día. Con 
esa información, arma una lista de 
compras y apégate a ella. 

A la hora de elegir, prioriza prendas 
que te acompañen durante años y 
combinen entre sí. Estas son las pie-
zas que vale la pena buscar con des-
cuento:
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1. Revisa la tela con las 
manos. 
El material debe sentirse 
firme, uniforme y con buen 
peso. Si la tela se estira 
demasiado o se ve 
transparente, no durará. 
 
2. Mira las costuras. 
Busca puntadas rectas, sin 
hilos sueltos ni espacios 
abiertos. Las prendas bien 
hechas tienen costuras que 
no tiran ni deforman la tela 
al estirarla ligeramente. 
 
3. Fíjate en los acabados. 
Cuellos, puños y 
dobladillos deben verse 

limpios y parejos. Si notas 
arrugas permanentes o 
bordes mal rematados, 
evita esa pieza. 
 
4. Prueba la resistencia de 
los botones y cierres. 
Los botones deben estar 
firmes y el cierre subir sin 
atorarse. Si ya falla en 
tienda, fallará más después. 
 
5. Evalúa la estructura. 
Un blazer o abrigo de 
calidad mantiene su forma 
en el gancho. Si se 
desploma o se arruga en 
exceso, la confección es 
pobre. 

6. Comprueba la 
composición del tejido. 
Prefiere mezclas con fibras 
naturales como algodón, 
lino o lana. Los sintéticos 
de calidad también 
funcionan, pero evita los 
que se sienten plásticos o 
muy delgados. 
 
7. Observa el color y la 
impresión. 
Los tonos deben ser 
uniformes. Si ves 
manchas, zonas 
deslavadas o estampados 
mal alineados, la prenda 
no pasará la prueba del 
tiempo. 

8. Haz la prueba de 
estiramiento. 
Estira un pequeño sector y 
suelta. La tela debe volver 
a su forma sin 
deformarse. 
 
9. Confía en el olor. 
Si huele demasiado a 
químicos, puede indicar 
tintes de baja calidad o 
procesos deficientes. 
 
10. Verifica el interior. 
Mira el forro, la entretela, 
las uniones internas. Una 
prenda de calidad se cuida 
afuera y adentro.

sin gastar de más

Un clóset 
funcional 

 
    • Camisa blanca clásica 
    • Camisetas de algodón grueso 
    • Jeans de corte recto 
    • Pantalón negro de buena caída 
    • Blazer en blanco o café claro  
    • Suéter ligero en color negro o beige 
    • Zapatos deportivos blancos 
    • Botines negros o café 
    • Bolso nude 
 
Busca materiales que resistan el uso 
constante y mantengan buena forma: 
denim rígido, algodón pesado, lana 
ligera y cueros o sintéticos de buena 
calidad.

PRENDAS BÁSICAS 
RECOMENDADAS

TIPS PARA RECONOCER 
CALIDAD EN DESCUENTOS

En ETAFASHION 
podrás escoger entre las 
diferentes opciones que 
encontrarás dentro de la 
tienda para disfrutar la 
temporada del Black 
Friday con muchos 

descuentos.

Guía de compras

Horno con Freidora 
de Aire Oster. 
Antes $299.99 
Ahora $229.99

Aspiradora 
Inalámbrico Marvo 
3 en 1.  
Antes $199.99 
Ahora 
$99.99

Combo 
Marvo extrac-
tor de cítricos 
+ cafetera.  
Antes 
$139,99 
Ahora 
$99,99

Combo 
celular 
Honor 200 
Lite 256GB 
+ celular 
Redmi A3 
128GB 
 
Promoción 
$559.99

Set de edredón 
queen pack X2 + 
2 almohadas. 
Antes $99.99 
Ahora $59.99

DC - botín 
deportivo 
Sneaker 
Manual hi 
Antes $99.99 
Ahora 
$79.99



Las ofertas 
activan impulsos, 
emociones y 
sesgos que 
distorsionan 
nuestra 
percepción del 
ahorro.

por qué nos dejamos  
llevar por las ofertas

Psicología  
del comprador:

Las compras impulsivas no 
ocurren por casualidad. De-
trás de cada oferta llamativa 
se activan emociones, ses-
gos mentales y mecanismos 

de recompensa que influyen más de lo 
que admitimos. Para comprender qué 
sucede en el cerebro cuando aparece 
un anuncio de “solo por hoy” o “últi-
mas unidades”, el equipo de psicólo-
gos del espacio de atención psicológi-
ca Pangea analizó los procesos que in-
tervienen en estas decisiones. 
 

El cerebro bajo oferta  
Cuando aparece una oferta llamativa, 

se activan respuestas psicológicas au-
tomáticas. La urgencia empuja a decidir 
rápido y limita el análisis racional. La 
emoción entra en escena generando en-
tusiasmo, sensación de recompensa y 
la idea de “me lo merezco”. A esto se su-
ma la motivación por el ahorro y sesgos 
como la heurística de disponibilidad, 
que nos hace recordar compras previas 
que resultaron positivas. 

 
Por qué compramos más en fechas 

como el Black Friday 
Durante estas fechas confluyen fac-

tores que multiplican el impulso: la 
prueba social (“todos están compran-
do”), el estatus, los estilos de vida 
idealizados que vemos en redes y el 
efecto Diderot, que nos lleva a adquirir 
productos complementarios. 

 La conveniencia de las compras en 
línea, las facilidades de pago y las 
campañas emocionales refuerzan la 
idea de que es una oportunidad única. 
El resultado es un patrón de consumo 
más emocional que racional, donde el 
deseo pesa más que la verdadera uti-
lidad. 

 
La dopamina y el ciclo de recom-

pensa 
La anticipación de una compra au-

menta los niveles de dopamina: se ge-
nera expectativa y placer incluso antes 
de concretarla. Cuando finalmente se 
adquiere el producto, se libera una 
nueva descarga que refuerza el com-
portamiento. Así se crea un ciclo de re-

REDES SOCIALES Y PRESIÓN 
DE PERTENENCIA 
La presión social es un motor poderoso. Las 
redes amplifican la comparación constante, 
muestran estilos de vida aspiracionales y 
transmiten la idea de que “si compras, 
perteneces”. Microinfluencers, videos de 
recomendaciones, reseñas y estrategias de 
remarketing hacen que la oferta parezca 
cercana e inevitable. 
 La mezcla entre aspiración, cercanía y 
validación social convierte al descuento en 
un detonante emocional difícil de ignorar.

OPCIONES compensa en el que el cerebro busca 
repetir la experiencia. 

 Este mecanismo explica por qué, 
tras una compra impulsiva, puede que-
dar la sensación de querer “una más”. 

 
Estrategias de escasez que sí fun-

cionan 
Los mensajes de escasez -“solo por 

hoy”, “quedan pocas unidades”- fun-
cionan porque elevan el valor percibi-
do y generan presión temporal. La ur-
gencia reduce la capacidad de evaluar 
si realmente se necesita el producto. 
El miedo a perderse algo termina sien-
do un motivador más fuerte que la ne-
cesidad real.

LA ILUSIÓN DE “AHORRAR” 
MIENTRAS GASTAMOS MÁS 
Muchos consumidores sienten que 
están ahorrando incluso cuando 
gastan más de lo planeado. Esto 
ocurre por un mecanismo llamado 
reframing cognitivo, que permite 
reinterpretar el gasto como una 
“inversión”, una decisión inteligente o 
un “me lo gané”. 
 El concepto de ahorro cumple la 
función de un analgésico emocional: 
reduce la culpa y justifica la compra.
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Muebles 
del Bosque 
con diseño, 
calidad y 
precios que 
sorprenden.

para cada rincón
Elegancia 

Combo 2 $599 
Sofá 2p Mandelia + sofá 3p Mandelia 
+ lámpara para piso Eco.

Combo 1 
$299 

Sofá 1p Winnie 
reclinable + 
soporte de 

celular + par-
lante Melineos 
8* 80 WATTS 
42x24x21cm
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